	



	Fondo Europeo per i Rifugiati III
	[image: image1.png]





	Beneficiario Finale ITC-ILO

AP 2011/2012 Azione 2

	Titolo Progetto “RE-LAB: start-up your business”
(101110 – 101179)

	     Breve descrizione dell’attività avviata: Consulenza per investimenti in Africa e organizzazione eventi fieristici

	Settore di intervento: Consulenza commerciale

	Tipologia: Consulenza


	Territorio di intervento: Torino

	Enti pubblici e privati coinvolti: 

Istituto finanziario (Permicro)
Centro Estero per l’Internazionalizzazione (tirocinio)


	     Periodo di attuazione (data di avvio): 
18/03/2014
	Destinatari coinvolti nell’attività

Stephane Ebongue Koube - Camerunense



Aspetti positivi 

Cosa funziona? Si prega di descrivere i risultati, l’impatto, i benefici e i fattori di successo.
L'idea imprenditoriale del TPI è una tra quelle potenzialmente più innovative ed interessanti, in termini di capacità di scambio, anche culturale, espresse dal progetto. L'attività, considerato il suo andamento tipicamente ciclico e la sua necessità di poter contare su una base di conoscenze e di relazioni molto solide ed estese per poter espandersi, necessita di un periodo piuttosto ampio per risultare pienamente operativa.  A fronte di ciò il TPI si dimostra comunque paziente, consapevole e molto determinato nell'intraprendere il progetto. Per ora ha riscosso notevole interesse presso gli attori economici contattati (per lo più imprese interessate a investire in Africa), anche perché l'esperienza e lo spessore umano e professionale di Stephane permettono di "tradurre" molti aspetti culturali del mercato africano che risultano determinati anche per gli investimenti e gli affari economici. Ciò ha permesso al TPI di instaurare numerose relazioni di scambio, utili anche a scopo promozionale (aspetto decisivo per l'impresa). A oggi, l'imprenditore ha continuato ad investire sul proprio expertise grazie ad ulteriori corsi di aggiornamento e di approfondimento, consapevole che un punto forte del proprio progetto sta nella particolarità del servizio offerto, il quale risulta ancora di nicchia. Anche un'importante impresa di Padova specializzata in processi di internazionalizzazione ha avviato uno scambio con il TPI, riconoscendone le competenze.
Aspetti negativi

Cosa non funziona? Si prega di illustrare i fattori di debolezza e gli ostacoli incontrati in rapporto all’avvio dell’attività.

L'attività è tipicamente ciclica, dovendo contare per lo più su eventi fieristici. Ad oggi l'imprenditore riconosce di non aver ancora sviluppato una rete di stakeholder tale da poter richiamare con facilità un largo numero di soggetti interessati alle sue iniziative aperte al pubblico. La fase presente è stata dunque concentrata ancora su attività di promozione ed acquisizione di expertise che possano consentire all'impresa di avviarsi con basi solide. La natura dell'attività richiede ancora un po' di pazienza prima di poter maturare un ritorno soddisfacente.
Replicabilità dell’attività:  
L’attività è replicabile in un altro contesto territoriale? Come?

L'attività è replicabile in un contesto territoriale particolarmente attento verso esigenze e richieste di internazionalizzazione. Ciò presuppone la presenza di una grande realtà. Torino può essere una realtà soddisfacente ma forse altri panorami europei con un maggior numero di investitori interessati sarebbero tendenzialmente più adatti ad ospitare il progetto di impresa presentato dal TPI.
Se la risposta è negativa, si prega di illustrare quali potrebbero essere le azioni da intraprendere affinché lo sia.
_______________________

Visibilità/Contatti

Indicare i dati per la pubblicizzazione (nome dell’attività/marchio/indirizzo completo/ contatti utili).
Fosarex di Stephane Koube Ebongue via Solferino 16, 10036 Settimo Torinese (Torino)
Contatti: 3293654225, callange@libero.it - www.diaspoexpo.org
